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Fortbildung und Marktforschung

2009 veranstaltete das IVD Institut 35 Seminare mit Gber 500 Teilnehmern und 5 Kongresse mit
350 Teilnehmern in Baden-Wiirttemberg und Bayern. Mit dem TUV Siid haben wir in Miinchen das
Verwalterforum ins Leben gerufen. An dieser Veranstaltung nahmen tber 150 Personen teil. 2010
bauen wir unser Angebot an Kongressen und Seminaren weiter aus. Unter anderem bieten wir
auch in Baden-Wrttemberg einen Verwalterkongress und ein Verwalterforum an.

Bildung und insbesondere Weiterbildung spielt nicht fur die ,junge Generation“ eine grof3e Rolle.
Auch etablierte Immobilienprofis missen sich in lhrer taglichen Arbeit neuen Anforderungen und
geéanderten Anspriichen stellen. Hier unterstitzt Sie das IVD Institut mit seinem Weiterbildungsan-
gebot und stellt Ihnen mit dieser Broschiire das Seminarangebot fur das 1. Halbjahr 2010 vor. Be-
sonders mochten wir Sie auf folgende Termine hinweisen:

28.01.2010 Seminar Wettbewerbsrecht - Telefon- und  Kaltakquise in Stuttgart
04.03.2010 IVD Marketingkongress im Kloster Andechs

07.05.2010 IVD Verwalterkongress in Baden-Wirttembe rg

24.07.2010 IVD Verwalterforum mit dem TUV Sud in MU nchen

Wer Mitglied im 1IVD werden will, muss eine qualifizierte Ausbildung nachweisen oder sich vor der
Aufnahme schulen lassen. Darlber hinaus verpflichtet die Satzung des IVD zu einer kontinuierli-
chen Fortbildung. Als kompetente Immobilienmarkt-Fortbildungsinstanz bietet das IVD Institut ein
umfangreiches Fortbildungsprogramm an. Fir Quereinsteiger empfehlen sich die Zertifikatslehr-
gange der Industrie- und Handelskammer fir Minchen und Oberbayern (IHK's), die in Kooperation
mit dem IVD Institut durchgefiihrt werden. Auf Wunsch bietet das IVD Institut auch Inhouse-
Seminare an.

Das Institut erarbeitet auf der Basis seines Marktforschungsprogramms ,IMMO-Research” die
Marktberichte des IVD Sud e.V. und jahrlich zahlreiche Pressemeldungen. Die Marktberichte fin-
den Sie im zweiten Teil dieser Broschire. Haben Sie Interesse als Marktberichterstatter aktiv an
der Marktforschung mitzuwirken und von den Vorteilen flir Berichterstatter zu partizipieren? Dann
nehmen Sie mit uns Kontakt auf, wir informieren Sie gerne wie Sie als IVD Marktberichterstatter
von dem Berichterstatternetzwerk und dem Vorteilspaket fur Berichterstatter profitieren.

Beachten Sie auch unsere Homepage. Hier finden Sie stets aktuelle Informationen sowie ggf. An-
derungen oder kurzfristig angesetzte Seminare zu neuen Themen.

Herzlichst
lhr IVD-Team
IVD Institut - Gesellschaft fiir Immobilienmarkt- Gabelsbergerstr. 36, 80333 Miinchen
forschung und Berufsbildung mbH Tel.. 089/29 08 20 - 20
Fax: 089 /22 66 23
Handelregisternummer: HR Miinchen Nr. B 97931 info@ivd-institut.de

Amtsgericht: Minchen
Geschaftsfuhrer: Prof. Dr. Stephan Kippes www.ivd-institut.de
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Neue Regelungen im Wettbewerbsrecht: Was geht noch im Bereich der
Telefon- und Kaltakquise und wie kénnen Abmahnungen erfolgreich

vermieden werden
Thema:

Die Verunsicherung ist grof. Stellen Sie lhre
AkquisemalRnahmen auf ein rechtssicheres Fun-
dament und lernen Sie, wie Ihre Werbung Kun-
den statt Abmahner anspricht.

Zielgruppe:

<
wn

Referent:

RA Markus Kilb
Dr. Sigloch und Kollegen

Teilnahmegebhr:

Normalpreis fur Nichtmitglieder
430,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fur Nichtmitglieder
380,- € inkl. MwSt. gultig fir Buchungen
bis 07.01.2010 in Stuttgart

bis 03.02.2010 in Miinchen

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebuhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
14.01.2010 Stuttgart
10.02.2010 Minchen

SENIE I EIER

Ausfuhrliche Darstellung der seit August 2009
geltenden gesetzlichen Beschrankungen der
Werbung per Telefon, Fax und e-mail.

Erlauterung, was bei der Kaltakquise noch
zulassig ist und wie mit den Anforderungen aus
der neuen Rechtslage umzugehen ist.

Gemeinsame Erarbeitung rechtskonformer
Werbestrategien

Abgemahnt - was jetzt: Vom richtigen Umgang
mit Abmahnungen und warum Unterlassungser-
klarungen so gefahrlich sind.

Vorbeugen statt heilen: Wer richtig wirbt, spart

sich Arger und Kosten. Wir geben eine Vielzahl

praktischer Hilfestellungen zu allen werberele-

vanten Themen wie.

- Rechtssichere Gestaltung von unterschiedlich-
sten Verkaufsanzeigen

- Besonderheiten bei der Vermittlung von
Mietraumen

- Impressum und Briefbogen

- Datenschutz in der Werbung

- Urheberrechte u. v. m.

Donnerstag, 28.01.2010 in Stuttgart
Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart

Mittwoch, 24.02.2010 in Minchen
Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr
Geschéftsstelle des IVD Sid e.V.
Gabelsbergerstr. 36, 80333 Minchen
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Due diligence beim Immobilienkauf

Rechtlich relevante Aspekte fir Makler und Gutachte  r

Thema:

Die Due Diligence ist ein modernes und flexibles
Instrument zur Festlegung von Prifungen hin-
sichtlich einer Immobilie, die ver- oder gekauft
werden soll. Rechtliche, wirtschaftliche, umwelt-
bezogene Fragestellungen kdnnen eine Rolle
spielen. In rechtlicher Hinsicht ist z.B. zu klaren,
inwieweit die wirtschaftliche Bewertung einer
Immobilie (z.B. zum Ertragswert) ohne entspre-
chende Ausschlussvereinbarungen auch rechtli-
che Fragestellungen zu klaren hat (z.B. Langfris-
tigkeit von Mietvertragen). Entsprechende Aussa-
gen, ob vom Makler oder von einem Gutachter
getroffen, missen stichhaltig sein.

Zielgruppe:

s

Referent:

Dr. Ulrich Grandtner-Kohler
Rechtsanwalt

Teilnahmegebuhr:

Normalpreis fur Nichtmitglieder
430,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fur Nichtmitglieder
380,- € inkl. MwSt. giiltig fir Buchungen
bis 12.01.2010 in Miinchen und

bis 06.04.2010 in Stuttgart

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebihr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
19.01.2010 Minchen
13.04.2010 Stuttgart

Seminarinhalte:

Begriffsklarung/Umfang der Prufungspflich-
ten/Ablauf

Rechtliche Due Diligence:

Klarung der rechtlichen Grundlagen des

Ertrages der Immobilie, z.B. - Wirksamkeit

- der Miet-/Pachtvertrage

- langer Befristungen

- 6konomisch relevanter Regelungen der

- Mietvertrage (z.B. Schonheitsrepa-
raturen)

- aber auch: Folgen eines Eigentimerwechsels
(z.B. Gefahr einer Haftung wegen Betriebs-
Ubergang)

Klarung der rechtlichen Situation des Grund-

stiicks, z.B.

- Grundbuchrecht z.B. Dienstbarkeiten, Grund-
schulden, Vorkaufsrechte, Besonderheiten
hinsichtlich des Grundstticks (Eigentimerge-
meinschaft)

- Offentliches Recht (Baurecht, Umweltschutz,
Denkmalschutz)

- Haftung des Erwerbers fiir bisherige Vertrage
(z.B. Versicherungsvertrage, Hausmeister)
gewollt oder nicht?

Klarung der Erfordernisse beim Grund-
stiicksgeschaft
- Beurkundungspflicht
- Zustimmungen Dritter
- Vorkaufsrechte
Sonstige Inhalte, insbesondere: Kaufpreis-
sicherung, Méngelrechte

Kaufmannische, technische und umweltbezo-
gene Due Diligence

Uberblick tiber jeweils sich stellende Fragen

Termin/Ort:

Dienstag, 02.02.2010 in Minchen
Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr
Geschaftsstelle des IVD Sid e.V.
Gabelsbergerstr. 36, 80333 Minchen

Dienstag, 27.04.2010 in Stuttgart
Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart
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Effiziente Blroorganisation

Thema:

Weniger Chaos - mehr System!

Ein schlecht organisierter Arbeitsplatz raubt lhnen
Zeit! Er kostet Geld und bringt unnétigen Stress.

Mit einer effizienten Biro- und Arbeits-
organisation schaffen Sie die Grundvoraus-
setzung, um sich besser auf lhre eigentlichen
Aufgaben konzentrieren zu konnen. Denn die
Suche nach verlegten Unterlagen, falsche Priori-
tatensetzung, unstrukturierte Informationen oder
personliche Schwachstellen filhren zu Zeit- und
Reibungsverlusten. Nehmen Sie lhren Arbeits-
platz unter die Lupe und gestalten Sie Ihr funktio-
nierendes und organisiertes Biro.

Zielgruppe:

. s

Referent:

Brigitte Ehry

Teilnahmegebihr:

Normalpreis fir Nichtmitglieder
430,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fur Nichtmitglieder
380,- € inkl. MwSt. giltig fiir Buchungen
bis 19.01.2010 in Stuttgart

bis 30.03.2010 in Miinchen

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebuhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
26.01.2010 Stuttgart
06.04.2010 Miinchen

Seminarinhalte:

Arbeitsplatzgestaltung

Posteingang per Schriftstiick (Papier) und
per E-Mail

Methoden flr die Terminbearbeitung

Prioritaten setzen: So behalten Sie den
Uberblick.

Umgang und Entgegenwirken von Stérungen
Abwesenheit
Methoden fur SELBST-Management

Zeitersparnis durch ein einheitliches,
gut strukturiertes Ablagesystem

Standards einfiihren

Standiger Prozess der Verbesserung

lhr Nutzen

Sie analysieren |hre Arbeitsweise und Biro-
organisation und decken Schwachstellen auf.

Sie lernen, wie Sie strukturiert vorgehen und
Ihren Arbeitsplatz und Ihr Buro besser
managen.

Sie lernen verschiedene Methoden zum Selbst-

management kennen.

- Diskussionen, Einzel- und Gruppenibungen,
Erfahrungsaustausch

Dienstag, 09.02.2010 in Stuttgart
Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart

Dienstag, 20.04.2010 in Miinchen
Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr
Geschaftsstelle des IVD Sud e.V.
Gabelsbergerstr. 36, 80333 Miinchen
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Professionelles Marketing fur Immobilienverwaltunge

Selbst Branchen, bei denen Marketing aus Stan-
desregeln (z.B. Rechtsanwélte, Steuerberater,
aber auch Arzte) nicht zulassig ist, versuchen
dies zu unterlaufen. Nur bei Immobilienverwaltern
gibt es kein Marketing. Warum eigentlich nicht?

Der Referent zeigt interessante Ansatzpunkte,
wie Immobilienverwaltungen gegeniber ihrer
Konkurrenz durch ein solches Marketing Wettbe-
werbsvorteile erzielen kénnen. Denn auch fur
Immobilienverwaltungen gilt: Wer nicht wirbt, der
stirbt.

In dem Seminar wird hierbei besonders auf die
Diskussions- und Argumentationstechnik bei
WEG-Versammlungen eingegangen.

Zielgruppe:
Y

Prof. Stephan Kippes

Professor fur Immobilienmarketing und Makler-
wesen an der Hochschule fur Wirtschaft und
Umwelt Ndirtingen-Geislingen sowie Leiter des
IVD-Instituts

Teilnahmegebuhr:

Normalpreis fur Nichtmitglieder
220,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fur Nichtmitglieder
190,- € inkl. MwSt. giltig fir Buchungen
bis 02.02.2010 in Miinchen und

bis 15.04.2010 in Stuttgart

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebihr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
09.02.2010 Miinchen
22.04.2010 Stuttgart

n

Seminarinhalte:

Immobilienverwaltungen - die letzte Branche
ohne Marketing

Interessante Marketing-Strategien und -optionen
fur Immobilienverwalter

PR-Strategien fur Immobilienverwalter

WEG-Versammlungen - Eine vielfach ver-
schenkte Marketing-Chance

Vorfuhrung von Marketingbeispielen

Dienstag, 23.02.2010 in Miinchen
Zeit: 14:00 - 17:00 Uhr
Geschaftsstelle des IVD Sud e.V.
Gabelsbergerstr. 36, 80333 Minchen

Donnerstag, 06.05.2010 in Stuttgart
Zeit: 09:30 - 12:30 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart
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Professionelle Auftragsakquisition - Farming

Die Auftragsakquisition ist eine, wenn nicht die,
,Konigsdisziplin“ der Immobilienwirtschaft. Das
Wohl und Wehe von Maklerunternehmen héngt
von der Akquisition marktgerechter Immobilien
ab. Das ,Gesetz zur Bekampfung unlauterer
Telefonwerbung und zur Verbesserung des
Verbraucherschutzes bei besonderen Vertriebs-
formen® stellt viele Akquise-Strategien, insbeson-
dere die Kaltakquise von Immobilien infrage - und
das bei Strafen bis zu 50.000 €! Insofern stellt
sich die Frage nach Alternativen zur Kaltakquise,
die Ubrigens immer schon einen schlechten
~Wirkungsgrad“ hatte. Eine wichtige Alternative
sind hier ,Farmingstrategien” wie sie schon lange
in den USA aber auch Australien erfolgreich
eingesetzt werden.

Zielgruppe:

Prof. Stephan Kippes

Professor fir Immobilienmarketing und Makler-
wesen an der Hochschule fur Wirtschaft und
Umwelt Nurtingen-Geislingen sowie Leiter des
IVD-Instituts

Teilnahmegebinhr:

Normalpreis fir Nichtmitglieder
220,- € inkl. MwSt.

Fruhbucherpreis fur Nichtmitglieder
190,- € inkl. MwSt. giltig fir Buchungen
bis 02.02.2010 in Miinchen und

bis 15.04.2010 in Stuttgart

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebihr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
09.02.2010 Minchen
22.04.2010 Stuttgart

Seminarinhalte:

Die Zieltriade bei der Auftragsakquisition - oder
wann es Sinn macht laut ,nein* zu sagen

Vom Sinn und Unsinn von Objektsuchanzeigen
Farming
Imageanzeigen

Von Schaufenstern, Schildern und anderen
nitzlichen Akquisitionsinstrumenten

Passive Auftragsakquisition als Alternative zur
Kaltakquise

Beziehungsmarketing oder ein paar gute Kon-
takte sind mehr wert als 1.000 Anrufe bei Privat-
anbietern

Seminarteilnehmer haben die Mdglichkeit, eigene
Marketing-Beispiele zum Thema ,Auftragsakqui-
sition“ vorab einzusenden, die in der Veranstaltung
besprochen werden. Anschrift fir Zusendungen:
IVD Institut GmbH, Gabelsbergerstr. 36 80333
Munchen, z. Hd. Prof. Stephan Kippes, Fax: 089/22
66 23, kippes@ivd-sued.net.

Dienstag, 23.02.2010 in Minchen
Zeit: 09:30 - 12:30 Uhr
Geschéftsstelle des IVD Siid e.V.
Gabelsbergerstr. 36, 80333 Miinchen

Donnerstag, 06.05.2010 in Stuttgart
Zeit: 13:30 - 16:30 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart
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Das Erbschaft- und Schenkungssteuerrecht - Erste Er

dem neuen Gesetz

fahrungen mit

Was Makler und Verwalter wissen missen

Thema:

Das neue Erbschaft- und Schenkungsteuerrecht
ist nunmehr seit dem 01.01.2009 in Kraft. Den
neuen Steuerbefreiungen und Freibetrdgen ei-
nerseits steht eine deutliche Anhebung der Steu-
erwerte bei Immobilien gegeniber. Das Seminar
gibt eine Ubersicht iiber die fir Makler und Ver-
walter fir das Kundengesprach relevanten Inhalte
des Gesetzes.

Zielgruppe:

v s

Referent:

RA Erich A. Helm

Teilnahmegebunhr:

Normalpreis fiir Nichtmitglieder
220,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fur Nichtmitglieder
190,- € inkl. MwsSt. giltig fir Buchungen bis
04.02.2010

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
11.02.2010

Seminarinhalte:

- Grundzuge des neuen Erbschaft- und Schen-
kungsteuergesetzes

- Steuerbefreiungen
- Steuersatze

Freibetrage

neue Bewertung von Immobilien

Bewertung von Betriebsvermogen

Nachweis des niedrigeren gemeinen Wertes
- Gestaltungen

Problemfalle
In diesem Seminar werden die Grundsatze des
neuen Erbschaft- und Schenkungsteuerrechts
erlautert, Beispielsfalle und Praxishinweise flr

Gestaltungen gegeben und offene Problemfalle
diskutiert.

Donnerstag, 25.02.2010
Zeit: 09:00 - 12:30 Uhr
Gabelsbergerstr. 36, 80333 Miinchen

-10 -
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Workshop - Der Makler als Dienstleister

Thema:

Es erwartet Sie kein klassisches Seminar, son-
dern ein Workshop, an dem lhre Teilnahme aktiv
vorausgesetzt wird.

Zielgruppe:

Referent:

‘z‘

Michael Bauer

Hoteltester und Dienstleistungsexperte, bekannt
durch Talk-Auftritte bei Jauch, Kerner und Lanz,
sowie eine eigene TV-Serie zum Thema Touristik

Teilnahmegebihr:

Normalpreis fur Nichtmitglieder
430,- € inkl. MwSt.

Fruhbucherpreis fur Nichtmitglieder
380,- € inkl. MwSt. gultig fir Buchungen
bis 10.02.2010 in Stuttgart und

bis 20.04.2010 in Miinchen

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebuhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
17.02.2010 Stuttgart
27.04.2010 Miinchen

Seminarinhalte:

Fur den ersten Eindruck gibt es keine zweite
Chance.

Das Mosaik der Eindriicke ist entscheidend.
Das Telefon als Visitenkarte des Hauses.
2 grundlegende Modelle zur Kommunikation:

1. Das Automatenprinzip
2. Das Selbstwertgefiihl

Wie misst man Qualitat??
Die Welt aus der Sicht des Kunden.

Hor- + Sehbeispiele. (Mit der versteckten Kame-
ra unterwegs)

Wie setzen wir das Gelernte morgen in der
Praxis um??

Wie garantiere ich Nachhaltigkeit??

Die Service-Inszenierung in einem Grand-Hotel
als Benchmark.

Ein paar Worte zum Thema Mysteryshopping.

Termin/Ort:

Mittwoch, 03.03.2010 in Stuttgart
Zeit: 09:00 - 18:00 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart

Dienstag, 11.05.2010 in Minchen
Zeit: 09:00 - 18:00 Uhr
Geschéftsstelle des IVD Siid e.V.
Gabelsbergerstr. 36, 80333 Minchen
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IVD Marketingkongress im Kloster Andechs

Zielgruppe:

Makler und Bautrager. Marketing- und Vertriebs-
profis, die ihre eigenen Strategien verbessern
mochten und auf der Suche nach neuen Konzep-
ten und Ideen sind.

Donnerstag, 04.03.2010
Kloster Andechs
Bergstr. 2, 82346 Andechs

Inhalte:

Es werden innovative Strategien und Konzepte fir
ein professionelles und erfolgreiches Marketing
erortert.

Die Inhalte werden dabei an der aktuellen Marktsi-
tuation ausgerichtet, um den Teilnehmern einen
optimalen Nutzen zu bieten.

Details erhalten Sie mit gesonderter Einladung.
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Makler Grundausbildung: 3-tagiges Basis-Seminar flr Quereinsteiger

1. Tag - 08.03.2010 von 09:00 - 17:00 Uhr

Hannelore Oberrecht-Bohnke

Fachwirtin der Grundstiicks- und Wohnungswirt-
schaft

Seminarinhalte:

Immobilienverwalter/WEG Grundwissen

Das Wohnungseigentumsgesetz

Begriffsbestimmungen

Vertragliche Einrdumung von Sondereigentum
Teilung durch den Eigentimer

Gegenstand und Inhalt des Sondereigentums

Die Abgeschlossenheitsbescheinigung

Die Teilungserklarung

Berechnung von Miteigentumsanteilen
Sondernutzungsrechte
Gemeinschaftsordnung
VeraulRerungsbeschrankung
Instandsetzungsrticklage

Hausgeldrickstande des Veraulierns

Haftung des Erwerbers fur Ruckstande
Beschlisse der Eigentimergemeinschaft
Wirkung fur den Rechtsnachfolger

2. Tag - 09.03.2010 von 09:00 - 17:00 Uhr

Erik Nothhelfer

Vorstandsvorsitzender IVD Sud e. V., Diplom-
Sachverstandiger (DIA) fur die Bewertung von
bebauten und unbebauten Grundstucken, fir
Mieten und Pachten zertifiziert nach DIN EN
ISO/IEC 17024, Immobilienwirt (Dipl. VWA),
Zertifizierter Immobilienmakler (DIA) nach DIN EN
15733, Zertifikatsnummer DIA-IM-001

SEINE L ENER

Organisation und Betriebsaufbau eines Immo-
bilienbiros

Betriebsaufbau und Organisation

Der Makler - Skizze einer Charakterologie
Tatigkeitsfeld des Maklers - Okonomische
Aufgaben

Rechtliche Rahmenbedingungen

Betriebsorganisation

Verwaltung (Innendienst)
Akquisition /Objekteinkauf (AuRendienst)
Marktleistungen (Vermietung und Verkauf)

Maklervertrage

Die 5 Prinzipien der Maklerleistung
Arten von Maklervertragen

Form und Inhalt

Die Provision

Der richtige Maklervertrag
Gemeinschaftsgeschafte

AGB’s und Aufgaben

Mitarbeitervergitung
Arten der Vergutung/Provisionen
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3. Tag - 10.03.2010 von 09:00 - 17:00 Uhr

RA Merz RA Kilb

Syndizi des IVD Sid e.V.
RA Hans-Dieter Merz und RA Markus Kilb, Notar
Dr. Walter Schwenck

Dr. Schwenck

SEINE L EIEE

Juristisches Grundwissen
Offentliches Maklerrecht

§ 34c Gewerbeordnung
Makler- und Bautragerverordnung

Privates Maklerrecht

Rechtliche Voraussetzungen des Provisions-
anspruches
Wohnungsvermittlung/Finanzierungs-
vermittlung

Haftung des Maklers

Notarieller Kaufvertrag

Grundbucherhebung

Daten der Beteiligten

Vertragskonditionen

Rechtliche Verhaltnisse des Kaufgegenstan-
des

Vertragsabwicklung

Sicherung des Provisionsanspruches

Wettbewerbsrecht fir Immobilienmakler

Gestaltung von Briefb6gen

Pflichtangaben im Internet

Gesetzliche Grundlagen des Wettbewerbsrechts
Gestaltung von Anzeigen unter Beriicksichtigung
des Wetthewerbes

Verhalten bei Abmahnungen

Ablauf und Gestaltung eines Wettbewerbspro-
zesses

Rechtliche Anforderungen an Werbemafnah-
men

Zahlreiche Musterbeispiele zur rechtssicheren
Gestaltung der Werbung

Gestaltung der Werbung im Internet, mit beson-
derer Beachtung der gesetzlichen Pflichtanga-
ben

Rechtssichere Gestaltung von Briefbdgen in der
Geschéaftspost

Richtiger Umgang mit Abmahnern

1. - 3. Tag der Makler Grundausbildung

Thema:

Immobilienmakler haben ohne fundiertes Know-
how wenige Chancen, im hart umkampften Markt
zu bestehen. Profitieren Sie deshalb von diesem
hochst informativen und praxisorientierten Semi-

Zielgruppe:

Teilnahmegebihr:

>
‘ "J
-

495,- € inkl. MwSt. fir IVD Mitglieder
700,- € inkl. MwSt. fir Nichtmitglieder

Anmeldeschluss:
22.02.2010

08.03. - 10.03.2010 von 09:00 - 17:00 Uhr
GENO Haus
Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart
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Maklerrecht

Thema:

Vertiefen Sie lhr Wissen Uber die allgemeinen
Grundlagen des Maklerrechts.

Zielgruppe:

Referent:

RA Hans Dieter Merz
Dr. Sigloch und Kollegen

Teilnahmegebuhr:

Normalpreis fur Nichtmitglieder
430,- € inkl. MwSt.

Fruhbucherpreis fur Nichtmitglieder
380,- € inkl. MwSt. gultig fir Buchungen
bis 24.02.2010

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebuhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
03.03.2010

Seminarinhalte:

Offentliches Maklerrecht
§ 34 ¢ GewO
Makler- und Bautragerverordnung

Privates Maklerrecht

Wesentliche Voraussetzungen eines
Provisionsanspruches
Maklervertrag

Widerrufsrecht des Verbrauchers
Nachweistatigkeit
Vermittlungstatigkeit
Hauptvertrag

Kausalitat

Vorkenntnis

Provisionshéhe
Mehrerldsprovision

Falligkeit

Aufwendungsersatz

Verjahrung

Verwirkung

- Besonderheiten bei der Wohnungsvermittlung

- Besonderheiten bei der Finanzierungsvermittlung

- Allgemeinen Geschaftsbedingungen (AGB)

- Rechtsprechung des Bundesgerichtshofes in
den Jahren 2009/2010

Mittwoch, 17.03.2010

Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart
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Telefontraining - Verkauf

Erfolgreiche Telefonarbeit in wirtschaftlich anspruchsvollen Zeiten

Thema:

Terminieren, prasentieren und professionell nach-
fassen wird gerade jetzt immer wichtiger. Lernen
Sie in diesem Telefontraining, sowohl eingehende
wie auch ausgehende Telefonate, aktiv und stra-
tegisch zu gestalten. Wie das geht, zeigt Sascha
Bartnitzki, erfolgreicher Verkaufstrainer und mehr-
facher Buch-, Horbuch- und DVD-Autor in diesem
Telefontraining. Bitte beachten Sie, dass wir in
diesem Training keine rechtlichen Thematiken
bezlglich des neuen UWG behandeln.

Zielgruppe:

Referent:

‘<‘

Sascha Bartnitzki

Teilnahmegebihr:

Normalpreis fur Nichtmitglieder
430,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fur Nichtmitglieder
380,- € inkl. MwSt. gultig fir Buchungen
bis 04.03.2010 in Stuttgart und

bis 27.04.2010 in Minchen

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die Teil-
nahmegebihr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar 20 %
Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
11.03.2010 Stuttgart
04.05.2010 Minchen

S E Il GR

Verkaufer mit Begeisterung

Wie viel ,Verkaufer” steckt in Ihnen?

Warum die ,WIE" und ,WAS" - Faktoren Uber den
Verkaufserfolg bestimmen.

Die Einstellung entscheidet
Wie lhre Einstellung zur Telefonarbeit lhre Gespra-
che entscheidend beeinflusst.

Die Verkaufspsychologie des Telefonierens
Kommunikationspsychologische und strategische
Vorgehensweisen entwickeln.

Ziel- und dialogorientiert telefonieren

Die Sprache als Indikator - mit der richtigen Wort-
wahl begeistern. Mit dem zielgenauen Fragensys-
tem den Gesprachserfolg extrem steigern.

Richtig argumentieren und Interesse wecken
Wie Sie mit lhrem Nutzenportfolio den Kunden
gewinnen.

So bereiten Sie sich auf Widerstande vor und
lernen mit ihnen umzugehen

»Schicken Sie mir erst einmal das Exposé!”

.Das Objekt ist viel zu TEUER!"

und was sagen Sie jetzt?

Diese und viele weitere Fragen werden wir in die-
sem Training klaren.

Termin/Ort:

Donnerstag, 25.03.2010 in Stuttgart
Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart

Dienstag, 18.05.2010 in Miinchen
Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr
Geschaftsstelle des IVD Sud e.V.
Gabelsbergerstr. 36, 80333 Minchen
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Bieterverfahren

9 35 Wochen oder kann Immobilienverkauf tiber Bieterverfahren erotisch sein?

Thema:

Wurde das Bieterverfahren noch vor einiger Zeit
mit grofRem Interesse aber auch Skepsis betrach-
tet, findet es heute bei Maklern und Bautrdgern
einen immer groReren Anklang als Marketingin-
strument. Besonders geeignet ist diese Methode
bei Objekten die schon langer erfolglos am Markt
angeboten werden. Hier mochte das Seminar
ansetzen und Ihnen Ablauf, Chancen und Risiken
dieser Vermarktungsform aufzeigen.

Zeigen Sie Ihren Kunden, dass Sie auf den ver-
anderten Markt reagieren und fur neue Ideen und
Vermarktungsinstrumente offen sind.

Zielgruppe:

Referent:

Andreas Hubert

Teilnahmegebinhr:

Normalpreis fiir Nichtmitglieder
220,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fur Nichtmitglieder
190,- € inkl. MwsSt. gliltig fir Buchungen
bis 24.03.2010 in Stuttgart und

bis 26.05.2010 in Minchen

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebuhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
31.03.2010 Stuttgart
02.06.2010 Miinchen

Seminarinhalte:

Warum Bieterverfahren?
- Vorteile fir den Kaufer
- Vorteile fir den Makler
- Vorteile fir den Verkaufer

Werbestrategie
Kosten und deren Deckung
Beispielkalkulation

Objekt-Akquise

- Vordem Termin
- Wahrend des Termins
Nach dem Termin

Branding
Imagegewinn
Unterstitzendes Marketing

Fazit

Termin/Ort:

Mittwoch, 14.04.2010 in Stuttgart
Zeit: 14:00 - 17:30 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart

Mittwoch, 16.06.2010 in Minchen
Zeit: 14:00 - 17:30 Uhr
Geschéftsstelle des IVD Sid e.V.
Gabelsbergerstr. 36, 80333 Miinchen
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IVD Verwalterkongress in Baden-Wirttemberg

Inhalte:

Die Inhalte werden dabei an die aktuelle Marktsituation ausgerichtet, um den Teilnehmern einen optimalen
Nutzen zu bieten.

Details erhalten Sie mit gesonderter Einladung.

Zielgruppe:

Hausverwalter und Woh-
nungseigentumsverwalter

Termin:

Freitag, 07.05.2010
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Pressearbeit als Chance fur Immobilienunternehmen

Immobilienunternehmen geben groRe Summen
fur ,bezahlte” Werbung aus. Beispiele hierfir sind
Anzeigen und Imagebroschiren. Eine wesentli-
che Werbeschiene wird jedoch vernachlassigt -
eine professionelle Pressearbeit. Hier setzt das
Seminar an: Es zeigt wie Immobilienunternehmen
mit vertretbarem Aufwand Erfolge durch Presse-
arbeit erzielen kénnen.

Zielgruppe:

Referent:

Seminarinhalte:

Public Relation - eine vielfach ungenutzte
Werbeoption.

Ansatzpunkte fir Firmen- und Objekt-PR

Themen-Radar - oder wie finde ich zugkraftige
Themen?

Wie texte ich erfolgreich Pressemeldungen?

Dienstag, 04.05.2010

Zeit: 13:30 - 16:30 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart

Prof. Stephan Kippes

Professor fir Immobilienmarketing und Makler-
wesen an der Hochschule fur Wirtschaft und
Umwelt Nirtingen-Geislingen sowie Leiter des
IVD-Instituts

Teilnahmegebihr:

Normalpreis fir Nichtmitglieder
220,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fur Nichtmitglieder
190,- € inkl. MwsSt. giiltig fir Buchungen
bis 13.04.2010

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebihr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
20.04.2010
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Immobilienbewertung fir Praktiker

Thema:

Die Bewertung von Immobilien stellt zunehmend
komplexere Anforderungen an die auf dem Im-
mobilienmarkt tatigen Personen. Das Seminar
verleiht Ihnen einen Uberblick tber die gangigen
Verfahren der Immobilienbewertung und gibt
einen Uberblick tiber die Mietpreisbewertung und
Ihres Einflusses auf die Verkehrswertermittlung.
Das richtige Lesen des Grundbuches und die aus
ihm fur die Wertermittlung ersichtlichen Informati-
onen werden ebenso behandelt wie Besonderhei-
ten und Spezialfélle der Immobilienbewertung.

Zielgruppe:

Referent:

‘m‘

Michael Post

offentlich bestellter und vereidigter Sachverstan-
diger fir die Bewertung von bebauten und unbe-
bauten Grundstucken

Teilnahmegebuinhr:

Normalpreis fur Nichtmitglieder
430,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fur Nichtmitglieder
380,- € inkl. MwSt. gultig fur Buchungen bis
14.04.2010

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebuhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
21.04.2010

Seminarinhalte:

Sach-, Ertrags- und Vergleichswertverfahren
Rohertragsermittlung/Mietpreisbewertung
Bedeutung des Grundbuches
Besonderheiten der Immobilienbewertung
Plausibilitéatskontrollen

Gerade die fur den Praktiker unerlasslichen Plausi-
bilitatskontrollen ergdnzen den informativen Tell
des Seminars. Anhand ausgewahlter Praxisbeispie-
le und Aufgaben wird Uberdies die praktische An-
wendung des Erlernten geubt.

Mittwoch; 05.05.2010

Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart
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6 % Innenprovision vereinbaren - und es geht doch!!

Zielgruppe

Referent

Andreas Hubert

Teilnahmegebihr

Normalpreis fir Nichtmitglieder
220,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fur Nichtmitglieder
190,- € inkl. MwsSt. gliltig fir Buchungen
bis 29.04.2010

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
06.05.2010

Seminarinhalte:

Der Weg dort hin
Objektakquise
Schriftliche Terminbestéatigung
Objektfragebogen
Mit zwei Terminen zum Alleinauftrag
Dienstleistungspaket zusenden
Marktwertanalyse und Auftrag

Aus Sicht des Maklers
Klare Stellung am Markt
Kein Doppelmakler im Sinne des Gesetzes
Vertragstreue des Verkaufers
Konzentration auf das Wesentlich ---
VERKAUFEN
Ende der Betrugspravention

Vorteile fur den Verkaufer
Einen Vertragspartner
Mehr Anfrage aufgrund "Ohne Kéuferprovision"
Profi voll auf seiner Seite
Nutzen aller Werbekanéle ohne Handbremse
Erwartungshaltung des Verkaufers gegentber
seinem Makler?
Privatkadufermarkt wird trotz Makler angezapft

Vorteile fur den Kaufer

- Finanzierung --- Eigenkapital
Volle Makler-Dienstleistung
Makler ist kein Geiselnehmer mehr
KEINE Provision --- KEIN Losegeld
Vom Betriiger zum Kdnig Kunde
Leistung des Maklers wird anerkannt

Donnerstag, 20.05.2010

Zeit: 14:00 - 17:30 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart
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Bautechnik fur Immobiliendienstleister

Thema:

Das Seminar soll Vorgehensweisen zur Gebau-
deanalyse aufzeigen. Dazu werden baurechtliche
und technische Grundlagen vermittelt, bauphysi-
kalische Zusammenhange erlautert und diverse
Schadensbilder aus der Bausanierung und dem
Neubau dargestellt. Die Seminarteilnehmer sollen
in die Lage versetzt werden, strukturiert Fehler
und Mangel im Bereich bewohnter Immobilien zu
erkennen und die ersten Losungsschritte einzulei-
ten.

Zielgruppe:

<
n

Referent:

Michael Adlwéarth

Teilnahmegebuhr:

Normalpreis fur Nichtmitglieder
430,- € inkl. MwSt.

Fruhbucherpreis fir Nichtmitglieder
380,- € inkl. MwSt. gultig fir Buchungen
bis 03.06.2010

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebuhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
10.06.2010

Seminarinhalte:

Vorgehensweise zur baulichen Analyse

- Planung (Energieeffizienz, Nachhaltigkeit,
Wirtschaftlichkeit)
Gebéaudeanalyse im Bestand
Umfelderfassung

Baurechtliche Grundlagen
Zulassigkeit von Mal3hahmen
Bestandsschutz
Denkmalschutz
Brandschutz

Technische Grundlagen
Konstruktive Grundregeln vom Fundament
bis zum Dach
Massivbau, Leichtbauweise
Passivhaus, Niedrigenergiehaus etc.
Rohbau, Ausbau und Haustechnik

Bauphysik zum besseren Verstandnis
- Behaglichkeit
Warmeschutz
AuRendammung, Innenddmmung
Feuchte, Schimmel, Luften
Schallschutz

EnEV und ihre Konsequenzen
Uberblick zur aktuellen EnEV
Ausblick auf die Auswirkungen

Typische Schaden an Gebauden
Feuchteschaden, Schimmel etc.
Holzschaden
Beton- und Mauerwerksschaden

Termin/Ort :

Donnerstag, 24.06.2010

Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart
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Geschaftsmaoglichkeiten des Maklers in der Zwangsver

Rund 90.000 Zwangsversteigerungstermine im
Bundesgebiet pro Jahr bieten zahlreiche Ge-
schaftsmadglichkeiten fur den Immobilienprofi. Die
erforderlichen Grundlagenkenntnisse im Bereich
der Zwangsverwaltung und Zwangsversteigerung,
der Verfahrensablaufe von Zwangsverwaltung
und Zwangsversteigerung und nicht zuletzt die
Mdglichkeit der Provisionssicherung, zeigt dieses
Seminar auf.

Zielgruppe:
o s

steigerung

SENIE W ENER

Geschéftsfelder des Maklers und Provisionssi-
cherung
Voraussetzung der Immobilienzwangsvollstre-
ckung (Titel, Klausel, Zustellung)

Formen der Immobiliarzwangsvollstreckung
(Zwangsverwaltung, Zwangsversteigerung)
Die Zwangsverwaltung (Zwangsverwalter,
Bestellung, Aufgaben des Zwangsverwalters)
Ablauf des Zwangsversteigerungsverfahrens
(von der Antragstellung bis zum Versteigerungs-
termin)

Der Beschlagnahmebeschluss und seine
Wirkung

Der Versteigerungstermin, Vorbereitung und
Verhalten im Termin

Der Zuschlagbeschluss und sein Wirkung
Entwicklungstendenzen in der Zwangsverwer-
tung von Immobilien.

- Gibt es alternative Losungsmoglichkeiten?

- Freiwilliger Verkauf, freiwillige Grundstiicks-

versteigerung, Forderungsverkauf

Dienstag, 29.06.2010 in Stuttgart
Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr
GENO Haus

Viktor H. Miller

Dipl.-Wirtschaftsingenieur (FH), seit 1999 offent-
lich bestellter und vereidigter Sachverstandiger
fur die Bewertung von bebauten und unbebauten
Grundstlicken

Teilnahmegebuihr:

Normalpreis fur Nichtmitglieder
430,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fir Nichtmitglieder
380,- € inkl. MwSt. gultig fir Buchungen
bis 08.06.2010 in Stuttgart und

bis 24.06.2010 in Minchen

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebuhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
15.06.2010 Stuttgart
01.07.2010 Miinchen

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart

Donnerstag, 15.07.2010 in Miinchen
Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr
Geschéftsstelle des IVD Sid e.V.
Gabelsbergerstr. 36, 80333 Miinchen
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Betriebskostenabrechnung

Thema:

Die Nebenkosten sind schon seit jeher ein be-
sonders streittrdchtiges Gebiet im Mietrecht.
Angesichts sténdig steigender Kosten insbeson-
dere im Energiesektor geht es dabei auch um
sehr viel Geld. Es ist daher notwendig, sich gera-
de bei den Fragen der Nebenkosten auf dem
Laufenden zu halten und die aktuellsten Entwick-
lungen zu verfolgen.

Zielgruppe:

Referent:

|<‘

Dr. Peter Beyerle
Richter am Oberlandesgericht

Teilnahmegebiihr:

Normalpreis fur Nichtmitglieder
220,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fir Nichtmitglieder
190,- € inkl. MwSt. gliltig fur Buchungen
bis 15.06.2010 in Stuttgart und

bis 22.06.2010 in Miinchen

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebuhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
22.06.2010 Stuttgart
29.06.2010 Miinchen

Seminarinhalte:

Was sind Nebenkosten?

Vertragliche Gestaltungsmaoglichkeiten
Fragen der Nebenkostenabrechnung
Die neue Heizkostenverordnung

Im Seminar wird unter Beriicksichtigung der aktu-
ellsten Rechtsprechung ausfuhrlich darauf einge-
gangen, welche Nebenkosten Uberhaupt auf den
Mieter abgewalzt werden kénnen und wie schon bei
der Vertragsgestaltung Fehler und Unklarheiten
vermieden werden koénnen. Dazu werden auch
einzelne Vertragsklauseln besprochen. Des Weite-
ren wird intensiv erortert, wie eine korrekte Neben-
kostenabrechnung auszusehen hat. Schlief3lich
wird auf die neue Heizkostenverordnung eingegan-
gen.

Termin/Ort:

Dienstag, 06.07.2010 in Stuttgart
Zeit: 13:30 - 17:00 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart

Dienstag, 13.07.2010 in Minchen
Zeit: 09:30 - 13:00 Uhr
Geschaftsstelle des IVD Sud e.V.
Gabelsbergerstr. 36, 80333 Miinchen
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IVD Verwalterforum mit dem TUV Siid

Inhalte:

Diese technischen Aufgaben eines Verwalters sind vielseitig und anspruchsvoll und werden durch neue
Vorschriften und Gesetze haufig verscharft. Um den neuen Anforderungen gerecht zu werden, ist es hier
umso wichtiger, sich konsequent weiterzubilden. TUV SUD und IVD Siid laden daher gemeinsam zu der
Veranstaltung ein.

Das Verwalterforum bietet Ihnen mit aktuellen Fachvortragen und kompetenten Referenten genau den Wis-
sensvorsprung und die Beratungsqualitat, die Sie in Ihrer téglichen Arbeit erfolgreich machen.

Zielgruppe:

Hausverwalter und Woh-
nungseigentumsverwalter

Mittwoch, 14.07.2010
TUV SUD

Industrie Service GmbH
Westendstraf3e 199,
80686 Miinchen
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WEG-Recht

Thema:

3 Jahre neues ,WEG".

Seit 01.07.2007 ist die neue WEG-Novelle in
Kraft. Der Referent zieht gemeinsam mit den
Teilnehmern eine erste Bilanz. Dabei werden die
Neuerungen, welche die Novelle gebracht hat,
noch einmal ausfihrlich dargestellit.

Das Seminar befasst sich auch eingehend mit
den Themen der Zwangsverwaltung und
Zwangsversteigerung, die in der Praxis eine
immer wichtigere Rolle spielen.

Aktuelle Rechtsprechungen zum ,neuen“ WEG
runden das Seminar ab.

Zielgruppe:

Referent:

‘<‘

RA Hans Dieter Merz
Dr. Sigloch und Kollegen

Teilnahmegebihr:

Normalpreis fur Nichtmitglieder
430,- € inkl. MwSt.

Frihbucherpreis fur Nichtmitglieder
380,- € inkl. MwSt. gultig fir Buchungen
bis 29.06.2010

IVD Mitglieder erhalten 30 % Rabatt auf die
Teilnahmegebhr.

Bei Mehrfachanmeldung zu diesem Seminar
20 % Rabatt ab der 2. Person.

Anmeldeschluss:
06.07.2010

Seminarinhalte:

Welche Anderungen hat die WEG-Novelle
gebracht?

Die Teilrechtsfahigkeit der WEG und ihre
Folgen.

Erweiterte Beschlusskompetenz der
Wohnungseigentiimer-Versammlung.

Dauerhafte Anderung von Verteilungsschliis-
seln.

Abweichende Kostenverteilung im Einzelfall.
Bauliche Veranderungen.

Modernisierungen gem. § 559 | BGB/
Anpassung an den Stand der Technik

Modernisierende Instandsetzungen
Quialifizierte Mehrheit

Hausgeldzahlung, Falligkeit und Verzug
Aufhebung von VerauRerungsbeschrankungen

Das gerichtliche Verfahren nach der WEG-
Novelle.

Praktische Tipps zur Betreibung von Hausgel-
dern, insbesondere im Wege der Zwangsver-
waltung und Zwangsversteigerung

Aktuelle hdchstrichterliche Rechtsprechung

Termin/Ort:

Dienstag, 20.07.2010

Zeit: 09:00 - 17:00 Uhr

GENO Haus

Heilbronner Str. 41, 70191 Stuttgart
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IVD Verwalterkongress auf Schloss Hohenkammer

Hausverwalter und Wohnungseigentumsverwalter Themen werden u. a. sein:

: Wohnungseigentumsrecht aktuell Teil 1 und 2 mit
Rechisanwilt Dr. Wolf Dietrch Deckert
Freitag, 22.10.2010

Schloss Hohenkammer
Schlossstralie 20, 85411 Hohenkammer

Die Inhalte werden dabei an die aktuelle Marktsi-
tuation ausgerichtet, um den Teilnehmern einen
optimalen Nutzen zu bieten.

Details erhalten Sie mit gesonderter Einladung oder
auf der Homepage des IVD Instituts unter www.ivd-
sued.net.
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IVD Kongress Immobilienverkauf und Immobilienvertri eb

auf Burg Staufeneck

Zielgruppe:

Makler und Bautrager, Marketing- und Vertriebs-
profis, die ihre eigenen Strategien verbessern
mdochten und auf der Suche nach neuen Konzep-
ten und Ideen sind.

Termin/Ort:

Donnerstag, 11.11.2010
Burg Staufeneck
73084 Salach

Das Griindungsjahr der Burg Staufeneck ist nicht
gesichert. Genannt werden 1080 bzw. 1240.
Heute ist die einst stolze Burganlage nur noch als
Ruine erhalten. Angegliedert an diesen Komplex
sind ein Hotel und das Burgrestaurant Stau-
feneck. Bereits ein Jahr nach seiner Erdffnung im
Jahr 2002 wurde das Hotel von DEHOGA mit 5
Sterne ausgezeichnet. Die Kiiche um Rolf Strau-
binger ist zudem ausgezeichnet mit 1 Michelin
Stern.

Inhalte:

Es werden innovative Strategien und Konzepte fir
einen professionellen und erfolgreichen Immobi-
lienvertrieb erortert.

Die Inhalte werden dabei an der aktuellen Marktsi-
tuation ausgerichtet, um den Teilnehmern einen
optimalen Nutzen zu bieten.

Details erhalten Sie mit gesonderter Einladung.
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Inhouseseminare

Sie haben ein speziell fir Sie interessantes Thema und wollen lhre Mitarbeiter/innen direkt in lhrem Unter-
nehmen schulen lassen? Kein Problem! Ab finf Teilnehmern bieten wir lhnen Inhouseschulungen mit quali-
fizierten Referenten an.

Nutzen Sie unsere langjahrige Zusammenarbeit mit Experten aus der Immobilienwirtschaft. Teilen Sie uns
Ihren Seminarwunsch mit und Sie erhalten ein auf lhre Wiinsche und Bedirfnisse abgestimmtes Seminar-
angebot. Gerne stehen wir lhnen bei den Seminarinhalten beratend zur Seite.

Ihr Ansprechpartner

Nicole Seidel
Telefon: 089/29 08 20 21
Email: seidel@ivd-sued.net
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Referenten/Trainer im Uberblick

Michael Adelwarth

Architekt, Dipl.-Ing. (FH)

Architekturblro Grandtner & Adlwarth
Sachverstandiger flr Schaden an Gebauden
Tatigkeitsfelder:

Wohnungsbau, Gewerbebau

Altbausanierung, Denkmalschutz

Sascha Bartnitzki

Der begeisterte Verkaufer, Buch-, Horbuch- und DVD Autor ist selbst
seit 1989 im Verkauf tatig. Seit 1995 arbeitet er als Verkaufstrainer und
Inhaber des Unternehmens IPT® Innovatives Personaltraining in
Karlsruhe. Er ist einer der wenigen Trainer, der gemeinsam mit seinen
Teilnehmern die gelernten Inhalte der Seminare in die Praxis umsetzt.
Denn in seinem LiveCoaching-Programm begleitet er die Teilnehmer
seiner Trainings direkt an den Arbeitsplatz, also an den Point of Sale.

Michael Bauer

Jahrgang 1956, Dipl. Hotelier. Seit 1986 Qualitatsanalysen fir komple-
xe Dienstleister (Hotellerie, Automobil, Krankenkassen).

Seit 2008 in Kooperation mit Franck Winnig (Das weiRe Buro-
Minchen) Mystery Checks in der Immobilienbranche. Fachvortrage
z.B. an der Sparkassenakademie Munster.

Autor des Fachbuchs: ,Kulturwandel im Service* Cornelsen Verlag,
Berlin.

Dr. Peter Beyerle

Geboren 1958 in Munchen, 1978 - 1983 Studium der Rechtswissen-
schaften an der Ludwig-Maximilians-Universitat in Minchen, 1983 -
1986 Ausbildung als Rechtsreferendar, 1986 - 1987 Anfertigung der
Dissertation, seit 1987 Bayerisches Staatsministerium der Justiz, seit
1989 Staatsanwaltschaft beim Landgericht Minchen I, seit 1991 Rich-
ter am Amtsgericht in Minchen, davon knapp 6 Jahre in Mietsachen,
seit 2008 Richter am Oberlandesgericht Minchen, 1993 - 1996 ne-
benamtlicher Leiter fir Arbeitsgemeinschaften, fir Rechtsreferendare,
seit 1995 Vortrage fir Forum Institut fir Management GmbH in Hei-
delberg, 1996 - 1997 Vortrage fur die Minchener Anwaltsseminare,
seit 1999 Referent fur das IVD Institut.

Brigitte Ehry

- Seit September 2007 selbststandige Unternehmensberaterin und
Trainerin fur Blro- und EDV-Organisation

- Inhaberin von O3 | Office Organisation & Optimierung, Holzgerlin-
gen

- Als Unternehmensberaterin berate ich:
klein- und mittelstdndische Unternehmen, in den Bereichen Biiro-
und EDV-Organisation. Hier ist die Kombination aus technischem
und methodischem Wissen, gepaart mit Organisationstalent fiir die
erfolgreiche Einfilhrung und Umsetzung von Verbesserungsprozes-
sen unverzichtbar.
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Referenten/Trainer im Uberblick

Dr. Ulrich Grandtner-Kohler

- Jahrgang 1965, verheiratet, drei Kinder
- Rechtsanwalt in Miinchen seit 1995
- zunachst bis Marz 2007 in Sozietat, seit 1.4.2007 selbstandig

- Téatigkeitsschwerpunkt Immobilienrecht, insbes. Miet- und WEG-

Recht

- Theoretischer Abschluss der Fachanwaltsprifung im Miet- und

WEG-Recht im August 2007

Erich A. Helm

- geboren 1960 in Minchen;
- verheiratet; zwei Kinder
- Studium der Rechtswissenschaften an der Ludwig-Maximilians-

Universitat in Minchen;

- Nach dem Referendariat 1991 Zulassung als Rechtsanwalt;
- 1991 - 1995: Tatigkeit in einer Steuerberatungs- und Wirtschaftspri-

fungs-gesellschaft u. a. mit dem Schwerpunkt Immobilienfonds;

- 1995 - 2009 Hauptgeschaftsfihrer des Landesverbandes der steuer-

beratenden und wirtschaftspriifenden Berufe in Bayern e.V. (LSWB);

- seit 1998 Schriftfihrer des UmsatzsteuerForums e.V.
- 1999 - 2003 Vorsitzender des Aufsichtsrats einer Wirtschaftspri-

fungs AG

- Mitautor der Bucher:

- Handbuch fir Immobilienmakler und Immobilienberater, Beck-Verlag;
- Kompendium fur Immobilienberufe, Boorberg-Verlag;

- Téatigkeitsschwerpunkte:  Steuerrecht; Immobilienrecht; Gesell-

schaftsrecht; Erbrecht;

Andreas Hubert

1. stellvertretender Vorstandvorsitzender des IVD Sid e. V. und Ge-
schéaftsfihrer des Immobilien Center Aalen, Mitglied im Fachausschuss
.Leben und Wohnen in der Innenstadt‘, PRO7 Avenzio Makler 2005
und Gewinner des erstmalig ausgelobten Preises der AlZ, der ,Golde-
nen Immo ldee 2007“ mit seinem Konzept ,Gemeinsam zum Notar
nach drei bis maximal finf Besichtigungen“ und vor allem Makler aus
Leidenschaft. Andreas Hubert steht im IVD fur die professionelle Ar-
beitsweise der IVD-Mitglieder und fur Qualitat statt Quantitat dieser
Arbeit ein. Er mochte erreichen, dass Meta-Geschafte unter den Mit-
gliedern wieder SpalR machen und den Austausch unter den Mitglie-
dern bei Profi-Treffen férdern.
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Referenten/Trainer im Uberblick

Prof. Stephan Kippes

Jahrgang 1963, Betriebswirt, lehrt an der Hochschule Ndrtin-
gen/Geislingen. Inhaber der im deutschsprachigen Raum einzigen
ordentlichen Hochschul-Professur fur Immobilienmarketing, bis 1994
Referent in der Zentralabteilung fiir Offentlichkeitsarbeit und Markt-
kommunikation der BASF AG, Ludwigshafen. 1994 wechselte er als
Nachfolger von Dipl.-Volkswirt Erwin Sailer als Geschéftsfihrer zum
heutigen IVD Institut.

Autor der Fachbucher ,Immo-Profitexter”, ,Hausverwaltungsmarketing”
und ,Professionelles Immobilienmarketing” sowie zahlreicher weiterer
Verdffentlichungen; war Mitglied im Griindungs-Fachbeirat der Expo
Real. Aktuelle Forschungsschwerpunkte: Immobilien-Marktforschung,
Shopping-Center, Buroimmobilien, Marketing-Controlling, Internet-
Marketing, wohnungspolitische Grundsatzfragen und Bautrager-
Marketing.

Markus Kilb

- Geboren 1990 in Stuttgart

- Studium der Rechtswissenschaften in Tlbingen und Referendariat
am LG Stuttgart

- Von 2000 - 2005 Syndikustatigkeit fur den VDM Landesverband Ba-
den-Wirttemberg

- Seit 2006 Rechtsberater des ivd Sid e.V. in Baden-Wirttemberg mit
den Schwerpunktbereichen Wettbewerbsrecht und Arbeitsrecht

- Seit 2007 in der Kanzlei Dr.Sigloch und Kollegen als Fachanwalt fir
Arbeitsrecht und Schwerpunkttatigkeit im Makler- und Mietrecht

Hans Dieter Merz

- Geb. 1950 in Steinheim/Albuch (Landkreis Heidenheim)

- 1969 - 1974 Studium der Rechtswissenschaften an der Eberhard-
Karls-Universitat Tubingen

- 1974 - 1976 Referendariat am Landgericht Stuttgart

- Seit 1977 Rechtsanwalt in der Kanzlei Dr. Sigloch und Kollegen,
Stuttgart

- Seit 2006 Fachanwalt fir Miet- und Wohnungseigentumsrecht

- 1989 - 2005 Syndikustatigkeit fur den VDM fur Grundbesitz, Haus-
verwaltung und Finanzierungen e.V., Landesverband Baden-
Wirttemberg

- Seit 2006 Rechtsberater des IVD Sid e.V. auf den Gebieten Makler-
recht, Mietrecht und Wohnungseigentumsrecht

Viktor-H. Mller

- Dipl.-Wirtschaftsingenieur (FH), seit 1999 offentlich bestellter und
vereidigter Sachverstéandiger fur die Bewertung von bebauten und
unbebauten Grundstiicken

- 10jahrige praktische Erfahrung in Verkauf, Vermietung und Ver-
waltung wohnwirtschaftlicher und gewerblicher Immobilien als Fuh-
rungskraft eines bundesweit tatigen Immobilienunternehmens

- Lehrbeauftragter an der TAS/Fachhochschule Kaiserslautern, der
DIA Deutsche Immobilien-Akademie an der Universitat Freiburg, der
Frankfurt School of Finance & Management, Seit 2000 als Dozent fiir
den IVD tatig
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Referenten/Trainer im Uberblick

Erik Nothhelfer

- Jahrgang 1966, seit 1988 selbstandiger Immobilienmakler
- zertifizierter Immobilienmakler (DIA) nach EN 15733, Zertifikats-

nummer DIA-IM-001

- Vorstandsvorsitzender Immobilienverband Deutschland VD Verband

der Immobilienberater, Makler, Verwalter und Sachverstandigen Re-
gion Sud e. V.

- Mitglied in den Gutachterausschissen der Stadt Ulm und fir den

Landkreis Neu-Ulm

- Mitglied im FFI (Freunde der Freiburger Immobilienwirte)
- Dozent bei den IHKen Miinchen und Augburg und an der Deutschen

Immobilienakademie (DIA) in Freiburg, Gastdozent an der FH Nr-
tingen

- Mitglied im Prifungsausschuss der IHK sudlicher Oberrhein fir ge-

prifte Immobilienfachwirt

- Mitglied im Prifungsausschuss an der Deutschen Immobilien Aka-

demie (DIA) in Freiburg fur Diplom-Immobilienwirte (DIA)

Hannelore Oberrecht-Bohnke

- Fachwirtin der Grundstiicks- und Wohnungswirtschaft

- Mitglied im Prufungsausschuss fir Immobilienfachwirte bei der IHK

Koblenz

- Seit 1982 Gesellschafter-Geschaftsfihrerin einer Immobilienverwal-

tungsgesellschaft

- Mitglied im Hausverwalterausschuss des IVD-West

Dr. Walter Schwenck

- 1954 geboren in Uim/Donau
- 1975 - 1980 Studium der Rechtswissenschaften an der Eberhard-

Karls-Universitat in Tubingen und an der Ludwig-Maximilians-
Universitat in Minchen

- 1980 - 1983 Referendariat am Landgericht in Heilbronn
- Seit 1983 Rechtsanwalt in der Kanzlei Dr. Sigloch und Kollegen,

Stuttgart

- 1986 Promotion an der Universitat Tubingen

- Seit 2001 Ernennung zum Notar
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Seminaranmeldung

zurick an: Fax 089/ 22 66 23

Firmenname:
Ansprechpartner:
Stral3e:

PLZ/Ort:

Termin Titel Ort Vor- u. Nachname der Teilnehmer

Die Teilnahmegebiihr wird per Uberweisung zzgl. einer Bearbeitungsgebiihr von 6,00 € (inkl. MwSt.)
nach Erhalt der Rechnung beglichen.

Die Teilnahmegeblhr wird per Einzugserméachtigung beglichen. Bitte ziehen Sie den Rechnungsbe-
trag von folgendem Konto ein:

Konto-Nr.: BLZ:

Bank: Kontoinhaber:

Mit meiner Unterschrift erkenne ich die Teilnahmebe  dingungen an.

Ort, Datum Unterschrift
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Seminaranmeldung

zurick an: Fax 089/ 22 66 23

Firmenname:
Ansprechpartner:
Stral3e:

PLZ/Ort:

Termin Titel Ort Vor- u. Nachname der Teilnehmer

Die Teilnahmegebiihr wird per Uberweisung zzgl. einer Bearbeitungsgebiihr von 6,00 € (inkl. MwSt.)
nach Erhalt der Rechnung beglichen.

Die Teilnahmegeblhr wird per Einzugserméachtigung beglichen. Bitte ziehen Sie den Rechnungsbe-
trag von folgendem Konto ein:

Konto-Nr.: BLZ:

Bank: Kontoinhaber:

Mit meiner Unterschrift erkenne ich die Teilnahmebe  dingungen an.

Ort, Datum Unterschrift
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Teilnahmebedingungen
Seminare IVD-Institut GmbH

1. Veranstalter

IVD-Institut GmbH, Gabelsbergerstr.36, 80333 Miinchen,
Geschéftsfihrer und Institutsleiter Prof. Dr. Stephan
Kippes (HR Miinchen Nr. B 97931)

2. Anmeldung

Voraussetzung fir die Seminarteilnahme ist eine schrift-
liche Anmeldung per Post, Fax oder E-Mail. Mit dieser
Anmeldung erkennen Sie die im Folgenden genannten
Teilnahmebedingungen an. Nutzen Sie zur Anmeldung
vorzugsweise unser bestehendes Anmeldeformular. Mit
dem Erhalt der Rechnung geht Ihnen ebenfalls die
Anmeldebestatigung zu. Anmeldungen werden grund-
satzlich in der Reihenfolge ihres Eingangs beriicksich-
tigt. Mit Zugang der Rechnung (Rechnungsstellung)
kommt der Vertrag zustande.

3. Gebihren

Die Seminargebiihren verstehen sich inkl. der gesetzlich
geltenden Mehrwertsteuer. Die Seminargebuhr fur 1VD-
Juniorenmitglieder betragt 50 Prozent der angegebenen
Mitgliedergebdihr.

Der angegeben Frihbucherpreis ist nur gultig, wenn die
Anmeldung mindestens 3 Wochen vor dem Veranstal-
tungstag der Geschéaftsstelle vorliegt.

Die 20 % Rabatt sind nur dann mdglich, wenn sich
mehrerer Personen zu dem gleichen Seminar anmelden
und die Abrechnung mit einer Rechnung erfolgt. Die
Erste Person zahlt die volle Teilnahmegebuhr, die
Zweite erhalt die 20 % auf die Teilnahmegebiihr. Bei den
IVD-Junioren werden die 20 % Rabatt nicht gewahrt.

4. Zahlung

Die Seminargebihr ist mit Rechnungsstellung bei Zah-
lung per Uberweisung innerhalb von 14 Tagen fllig. Es
fallt eine Bearbeitungsgebihr in H6he von 6,00 € (inkl.
MwSt.) an. Der Betrag ist jeweils unter Angabe der
Kunden- und Rechnungsnummer zu zahlen. Bei Zahlung
per Lastschrift wird der Betrag umgehend nach Rech-
nungsstellung eingezogen. Die Bearbeitungsgebuhr
entfallt.

5. Leistungen

In der Seminargebiihr sind die Seminarunterlagen,
Schreibmaterial, Kaffeepausenverpflegung und Ta-
gungsgetranke sowie bei Ganztagsveranstaltungen
zusétzlich ein Mittagessen inkl. Softgetrank enthalten.

6. Rucktritt

Gebuchte Seminare kdnnen bis 14 Tage vor Seminar-
termin kostenfrei storniert werden. Bei einer spateren
Stornierung féllt eine Kostenpauschale in Héhe von
50,00 € (inkl. MwsSt.) an. Erfolgt die Stornierung inner-
halb einer Woche vor Seminarbeginn bzw. bei Nichter-
scheinen des gemeldeten Teilnehmers, wird die gesam-
te Seminargebtihr fallig. Die Vertretung der angemelde-
ten Person durch eine Ersatzperson ist moglich. Die
Stornierung muss schriftlich per Fax, E-Mail oder Post
bei der IVD-Institut GmbH eingehen. Es zahlt das Datum
des Eingangs der schriftlichen Stornierung.

7. Absage durch den Veranstalter

Der Veranstalter behélt sich das Recht vor, Termine und
Veranstaltungsorte zu andern sowie andere Dozenten
einzusetzen. Des Weiteren kann die Veranstaltung durch
den Veranstalter abgesagt werden. Die Teilnehmer wer-
den unverziglich benachrichtigt. Bereits bezahlte Ge-
buhren werden rickerstattet. Weitere Anspriiche sind
ausgeschlossen.

8. Zertifikat
Der Teilnehmer erhalt nach Veranstaltungsende ein
Teilnahmezertifikat.

9. Datenschutz

Personen- und firmenbezogene Daten werden tUber EDV
verarbeitet und gespeichert. Die Daten sind nur fir inter-
ne Zwecke bestimmt und werden nicht an Dritte weiter-
gegeben.

10. Haftung

Der Veranstalter haftet - soweit gesetzlich zulassig - nur
fir Schaden, die von den Mitarbeitern vorsatzlich oder
grob fahrlassig verursacht wurden.

11. Unwirksame Klauseln

Im Falle der Unwirksamkeit einzelner Klauseln dieser
Bedingungen bleibt die Wirksamkeit der tbrigen Klau-
seln unberthrt.

12. Gerichtsstand
Der Gerichtsstand ist Miinchen.
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Informationen zu den Veranstaltungsorten

GENO-Haus Stuttgart
Heilbronner Str. 41
70191 Stuttgart

So finden Sie das GENO-Haus

Lage direkt an der BundesstraRe 27 (Heil-
bronner StralRe)

Bahn und mit den Stadtbahnlinien U5, U6, U7

Bus oder U15 vom Hauptbahnhof aus
stadtauswarts Richtung Ménchfeld,
Gerlingen, Killesberg oder Stammheim,
(Haltestelle TurlenstrRe /Burger-
hospital).
mit der Buslinie 44 (Haltestelle Tur-
lenstraRe/Blrgerhospital)

Parken freies Parken in der eigenen Tlefgarage

IVD Siud e.V.
Gabelsbergerstr. 36
80333 Minchen

So flnden Sie uns

U-Bahn U2 Richtung Feldmoching / Theresien-
stral3e
Treppenaufgang links Augustenstral3e -
Theresienstralle
Augustenstral3e einbiegen (HypoVe-
reinsbank)
in die Gabelsbergerstral3e links einbie-
gen

Parken Hotel IBIS — Dachauer Strafle 21
Mo. - So. bis 1 Std. € 2,50
bis 2 Std. € 5,00
bis 3 Std. € 7,00
+je 1 Std. € 1,50
Tagespreis 13,00 €
durchgehend gedffnet
10 min zur Geschaftsstelle

Elisenhof - Luitpoldstral3e 3
Mo. - So. 3,00 €/Std.
Tagespreis 20,00 €
durchgehend gedffnet

15 min zur Geschéaftsstelle

Hotel Agneshof
Agnesgasse 10
90403 Nirnberg

So finden Sie das Hotel

Lage zentral in der Nurnberger Altstadt

gebiihrenpflichtige Tiefgarage ( fuir Autos
bis max. 1.50m Ho6he) vor Ort oder 6f-
fentliches Parkhaus am Hauptmarkt (drei

Gehminuten)

Parken
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Kooperationsseminare mit der IHK - Akademie
Minchen - Westerham

Immobilienmakler 1. Halbjahr 20010

Professioneller Immobilienverkauf

25.
06.

Grundlagenseminar | fir Immobilienmakler

01.-02.02.2010

-27.02.2010
- 08.05.2010

17.-19.06. 2010

Grundlagen der Immobilienbewertung 11.
Ertragsbeurteilung und Mietpreisbewertung von Wohn- und Gewerberaum

Der erfolgreiche Berufseinstieg als Handelsvertreter in die Immobilienbranche
Immobilienbewertung in der Praxis 21.

Sicher zum Immobilienmakler, aber wie?

Die Vermittlung von Gewerbeimmobilien

Immobilien-Finanzierung |

Professionell verhandeln und tUberzeugen

Immobilien-Finanzierung Il

Bautechnik fur Immobilienmakler

Fundierte Immobilienbewertung im Maklerbiro

Erbschafts- und Schenkungssteuer bei Immobilien

Aktuelle Neuerungen/Grundlagen im Steuerrecht fir Wohn — und Gewerbeimmobilien

04.
01.

Grundlagenseminar Il fir Immobilienmakler

-12.02.2010

11.03.2010
25.03.2010

- 23.04.2010

27.04.2010
08.06.2010
04.05.2010

05.- 06.05.2010

20.05.2010
08.06.2010
10.06.2010
15.06.2010
16.06.2010

- 06.03.2010
- 03.07.2010

Haus — und Grundstiicksverwaltung _

09.
18.

02.

Einflhrungsseminar fur WEG-Verwalter

Einflhrungsseminar fir Miethausverwalter

Der Wohnungsmietvertrag
Die Energieausweise nach der Energieeinsparverordnung
Mieterinsolvenz — Was tun?

Technik fur Hausverwalter 22.
Der Wohnungsverwalter in der ZwickmUihle

Aufbauseminar fur Miethausverwalter 24.
Fehlerhafte Heizkostenabrechnung erkennen und korrigieren

Aufbauseminar fur WEG-Verwalter 29.

Sicherer und wirtschaftlicher Betrieb von Aufzugsanlagen

- 10.02.2010
- 19.05.2010

- 03.03.2010
15. - 16. 06.2010

09.03.2010
14.04.2010
06.07.2010

- 23.06.2010

09.06.2010

- 26.06.2010

10.06.2010

- 30.06.2010

10.03.2010

Bautrager und Baubetreuer _

Workshop: Bauplanungsrecht mit Praxistipps
Vergitung und Mangelrechte
Bautrager-Seminar

Anmeldung:
Vera Hetzel
Tel.: 08063 / 91 271, Fax: 08063 / 91 288, E-Mail: hetzel@muenchen.ihk.de

22.

04.03.2010
17.06.2010

- 24.02.2010
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Marktberichte und Preisspiegel

Marktbericht ,WWohnimmobilien

Kaufobjekte" Frihjhar/Herbst 2009
Baugrund Ein- u. Zweifamilien-
hauser
Baugrund Mehrfamilienhauser
Freistehende Einfamilienhauser
Doppelhaushélften
Reihenmittelhauser
Eigentumswohnungen, Bestand
Eigentumswohnungen, Neubau

Marktbericht ,Wohnimmobilien

Mletob]ekte" Frihjahr/Herbst 2009
Mietwohnungen, Baujahr vor
1950
Mietwohnungen, Baujahr ab 1950
Mietwohnungen, Erstbezug
Reihenmittelhduser zur Miete,
Bestand und Neubau
Doppelhaushélften zur Miete,
Bestand und Neubau

Gewerbemarktbericht

,,Offlce/Retall“ Frihjahr/Herbst2009
Baugrundpreise fur Gewerbe- und
Industrieflachen
Blromieten
Ladenmieten
(jeweils 60 m2/ 150 m?)
- Geschaftskern 1la- und 1b-Lage
- Nebenkern la- und 1b-Lage

Gewerbemarktbericht
.Renditeobjekte/ Investment"
Frihjahr/Herbst 2009
Wohnhéauser zur Kapitalanlage
- Mietwohnhauser, alt
- Mietwohnhauser, neu
Gewerbliche Renditeobjekte
- City- und Geschéftshauser
- Biiroobjekte
- Einkaufs- und Lagercenter

Regionalreport Bodensee
Preise fur Wohnimmobilien zum
Kauf
Preise ftir Wohnimmobilien zur
Miete
Gewerbe- und Renditeobjekte

Regionalreport Nurnberg-
Erlangen -Firth 2008/2009
Preise fiir Wohnimmobilien
zum Kauf
Preise fiir Wohnimmobilien zur
Miete
Gewerbeimmobilien

Marktbericht Miinchner Umland
Wohnimmobilien 2009

Reglonalreport Allgau 2008/2009
Preise fir Wohnimmobilien
zum Kauf
Preise fiir Wohnimmobilien zur
Miete

Preisspiegel Bayern

Preisspiegel Baden-Wirttemberg
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Bestellung per Fax oder im Online-Shop

Bitte tragen Sie lhre Adresse ein:

Firma:

Vor- u. Nachname:

Gabelsbergerstr. 36
80333 Minchen
www.ivd-institut.de
Tel.: 089 /29 08 20 -20

zurtick per Fax: 089/22 66 2 3

Stral3e:
PLZ und Ort: Onlineshop: http://www.ivd-  institut.de/shop/
Marktberichte Bestellung — bitte ankreuzen \Iliimf;enr]\:t- inkII.D;\'/Ie\I;St.
Marktbericht ,Wohnimmobilien Kaufobjekte* BAY 11/2009 59,- €
Marktbericht ,Wohnimmobilien Mietobjekte* BAY 12/2009 59,- €
Gewerbemarktbericht ,Office/Retail* BAY 01/2010 59,-€
Gewerbemarktbericht ,Renditeobjekte/Investment* BAY 01/2010 39,-€ X
Paket Wohn- und Gewerbeimmobilien: alle vier o. g. Marktberichte BAY 179,- € 8
Regionalrepor t,Allgdu” - 2008/2009 BAY 05/2009 59,- € c
Regionalreport ,Nirnberg-Erlangen-Firth* 2008/2009 05/2009 59,-€ g
Regionalreport Bodensee BaWwu + BAY 04/2009 39,-€ S_E
Stadtereport Augsburg 2008/2009 04/2009 39,-€ E
Stadtereport Ulm/Neu-Ulm 2007/2008 BawWu + BAY 06/2008 39,-€ g
Stadtereport Stuttgart Herbst 2009 12/2009 49,- €
Marktbericht Minchner Umland - Wohnimmobilien 2009 10/2009 59,-€ 8
Preisspiegel g
Preisspiegel Baden-Wirttemberg 01/2009 39,-€ D
Preisspiegel Bayern Wohnimmobilien 01/2009 59,-€ S
Preisspiegel Bayern Gewerbeimmobilien 01/2009 59,- € §
Paket Preisspiegel Bayern: Wohn- und Gewerbeimmobilien 01/2009 99,-€ S
Preisspiegel Deutschland Wohnimmobilien 2009/2010 01/2010 75,-€ =
Preisspiegel Deutschland Gewerbeimmobilien 2009/2010 01/2010 75,-€ 9
Paket Preisspiegel Deutschland: Wohn- und Gewerbeimmobilien 2009/2010 01/2010 95,-€ E—
Kombinationen zum Vorteilspreis é
Paket Wohnimmobilien Bayern:  Marktberichte: Kaufobjekte + Mietobjekte + N
Preisspiegel Wohnimmobilien 159.-€ gi)
Pa‘ket Gewerbeimmobiliep Ba}yern: Marktperichtg; Office/Retail + Rendite- 139.- € E
objekte/Investment + Preisspiegel Gewerbeimmobilien ! o
Gesamtpaket Bayern: Paket Wohnimmobilien + Paket Gewerbeimmobilien 279,- € 5
BAY=Bayern, Bawi=Baden-Wirttemberg, B
Die Rechnung wird beglichen: ;m
per Uberweisung (es fallt eine Bearbeitungsgebiihr in Héhe von 6,00 € an) =
per Einzugserméachtigung (Bearbeitungsgebuhr entfallt) g

Alle Preise inkl. 19% MwsSt. Die Versandkostenpauschale betrégt 6,00 €.
Produkte sind von der Riickgabe ausgeschlossen!

Konto-Nr.: BLZ:
Bank: Kontoinhaber:
Ort, Datum Unterschrift
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IVD Institut - Gesellschaft fur Immobilienmarktforschungnd
Berufsbildung mbH

Gabelsbergerstr. 36
80333 Munchen
Tel.:089/29 08 20 - 20
Fax:089/2266 23

info@ivd-institut.de

www.ivd-institut.de




